📘 FICHE ECO21 — Le commerce international : fondements, spécialisation, avantages et limites
(Bloc 5 – fiche 1)

1. Pourquoi les pays échangent-ils entre eux ?
Le commerce international repose sur l’idée que les pays peuvent gagner à l’échange, même si certains sont plus efficaces que d’autres.
Chaque nation dispose :
· de ressources différentes,
· de technologies spécifiques,
· d’un savoir-faire particulier,
· de coûts de production inégaux.
L’échange permet d’accéder à :
· des produits moins chers,
· une diversité plus grande,
· des biens impossibles à produire localement,
· des économies d’échelle,
· une diffusion rapide de l’innovation.

2. Les fondements théoriques du commerce international
🔹 A. L’avantage absolu (Adam Smith)
Un pays doit se spécialiser dans les biens qu’il produit plus efficacement que les autres.
🔹 B. L’avantage comparatif (David Ricardo)
Même si un pays est moins bon partout, il a intérêt à se spécialiser là où son désavantage est le plus faible.
C’est la théorie centrale du commerce international.
🔹 C. La dotation factorielle (modèle Heckscher-Ohlin)
Chaque pays exporte les biens qui utilisent intensivement les facteurs qu’il possède en abondance :
· travail qualifié,
· travail non qualifié,
· capital,
· ressources naturelles.
🔹 D. Les économies d’échelle et la concurrence imparfaite
Le commerce s’explique aussi par :
· la taille des marchés,
· les coûts fixes élevés,
· l’innovation,
· les stratégies de différenciation.
Cela explique pourquoi des pays similaires commercent beaucoup entre eux.

3. Les bénéfices du commerce international
✔️ Accès à des biens moins coûteux
La concurrence internationale réduit les prix pour les consommateurs.
✔️ Amélioration du pouvoir d’achat
Importer des produits bon marché permet de consommer davantage.
✔️ Spécialisation efficace
Chaque pays peut se concentrer sur ses points forts.
✔️ Diffusion de la technologie
Le commerce accélère la circulation des innovations.
✔️ Croissance économique
Les exportations stimulent la production et l’investissement.
✔️ Variété des produits
Plus grande diversité de biens alimentaires, culturels, technologiques…

4. Les limites du commerce international
Le commerce mondial n’est pas bénéfique de façon uniforme.
⚠️ Désindustrialisation potentielle
Les secteurs non compétitifs peuvent disparaître.
⚠️ Pression sur les salaires
La concurrence de pays à bas coûts peut freiner les salaires dans certains secteurs.
⚠️ Dépendances stratégiques
Importations critiques : énergie, métaux, composants électroniques.
⚠️ Dégradation environnementale
Transport international, surexploitation des ressources, externalités négatives.
⚠️ Déséquilibres commerciaux
Certains pays accumulent des excédents, d’autres des déficits.
⚠️ Inégalités
Les gains du commerce peuvent être concentrés chez certaines entreprises ou régions.

5. Les politiques commerciales : libre-échange ou protectionnisme ?
🔹 A. Libre-échange
Principe : réduire les barrières (droits de douane, quotas, réglementations).
Avantages :
· baisse des prix,
· compétitivité renforcée,
· innovation,
· croissance.
🔹 B. Protectionnisme
Principe : protéger les producteurs locaux.
Outils :
· droits de douane,
· quotas d’importation,
· normes techniques,
· subventions nationales,
· préférences nationales.
Avantages :
· protection de l’emploi,
· sauvegarde des secteurs stratégiques,
· réduction de certaines dépendances.
Inconvénients :
· prix plus élevés,
· retorsions commerciales,
· perte de compétitivité à long terme.
→ Les pays utilisent souvent un mix entre libre-échange et protectionnisme.

6. La compétitivité internationale
Un pays est compétitif s’il peut exporter durablement.
Il existe deux formes de compétitivité :
🔸 Compétitivité-prix
· coûts de production faibles,
· productivité élevée,
· taux de change favorable.
🔸 Compétitivité hors-prix
· qualité,
· innovation,
· marques fortes,
· services associés,
· fiabilité,
· design.
Les économies avancées s’appuient de plus en plus sur la compétitivité hors-prix pour se distinguer.

7. La chaîne de valeur mondiale
La production est désormais fragmentée entre plusieurs pays.
Un produit peut être :
· conçu en Europe,
· assemblé en Asie,
· équipé de composants américains,
· vendu dans le monde entier.
Cette organisation repose sur :
· les coûts de production,
· la logistique mondiale,
· les spécialisations régionales.
Elle augmente la productivité, mais aussi la vulnérabilité aux crises (épidémies, conflits, ruptures d’approvisionnement).

8. Le rôle des organisations internationales
🌐 OMC — Organisation mondiale du commerce
· règles du commerce mondial,
· règlement des différends,
· réduction des barrières.
🌐 FMI
Rôle indirect via :
· stabilité macroéconomique,
· gestion des crises financières.
🌐 Union européenne
· union douanière,
· politique commerciale commune,
· accords de libre-échange.
Les échanges internationaux nécessitent des règles communes pour éviter les conflits commerciaux.
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